KARTA ROBOCZA

Przeglad Ryzyk Przed Zobowigzaniem

Ostatni przeglad nie dotyczy tego, czy klient kupi, tylko czy wam wolno i czy wam sie to optaca. Osiem
pytan zbiera to, co wiadomo, co jest zatozeniem i co musiatoby wstrzymac podpis.
PRACA ZESPOLU - DWADZIESCIA MINUT PRZED ZOBOWIAZANIEM

KIEDY SIEGNAC

+ zbliza sie podpis i wszyscy zaktadajg, ze reszta to formalnosc;
+ zakres zmieniat sie trzy razy i nikt nie sprawdzit wyceny;

+ obiecaliscie cos, czego nikt jeszcze nie zbudowat;

+ umowa dotyka danych osobowych, bezpieczenstwa albo Al;

+ termin uruchomienia ustalono bez dziatu, ktory ma to wykonac.

WYPELNIJ 8 POL

01 CO PODPISUJECIE
Jaki doktadnie zakres — i w ktorej wersji?

02 NA CZYM OPIERA SIE WYCENA
Ktére zatozenia muszg by¢ prawdziwe, zeby to sie spinato?

03 CO OBIECALISCIE PO DRODZE
Co padto w rozmowach, a nie ma tego w umowie?

04 CZY MACIE TO CZYM WYKONAC
Kto to zrobi — i czy ma na to czas w tym terminie?

05 CO JEST RYZYKIEM PO WASZEJ STRONIE
Odpowiedzialnosé, terminy, kary, prawa do danych?

06 KTO TO ZATWIERDZIL
Ktére dziaty powiedziaty ,tak" — i czy wiedzg, na co?



07 CO BY TO WSTRZYMALO
Przy jakiej informacji nie podpisujecie?

08 DECYZJA
Podpisujecie, zmieniacie zakres, przekazujecie do przegladu czy wstrzymujecie?

CO Z TEGO WYCHODZI

W rozmowach padto cos, czego nie ma w umowie
Dopiszcie to albo odwotajcie wprost. Wro¢ do pytania 3 — obietnica ustna wraca przy pierwszym
problemie i wtedy jest droga.

Nie wiadomo, kto to wykona
Nie podpisujcie terminu. Wr6¢ do pytania 4 — sprzedany termin bez zespotu jest kosztem, nie
przychodem.

Zakres zmieniat sig, a wycena nie
Przeliczcie przed podpisem. Po nim to juz jest wasza strata, nie temat do rozmowy.

Umowa dotyka danych osobowych, bezpieczenstwa albo Al
Do przegladu, zanim cokolwiek podpiszecie.

Zakres w ofercie i w umowie to nie to samo
Zrownajcie wersje przed podpisem — inaczej spoér o to, co obowigzuje, przyjdzie w najgorszym
momencie.
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