KARTA ROBOCZA

Projektant Komunikatu Prospectingowego

Zanim wyslesz pierwszg wiadomos¢ — sprawdz, czy odbiorca w pietnascie sekund zrozumie, dlaczego
dostat jg wtasnie on. Siedem pytan pokazuje, co poprawi¢, zanim nacisniesz wyslij.
PRACA WEASNA - PIEC MINUT NA JEDNA WIADOMOSC

KIEDY SIEGNAC

+ wiadomosc¢ zaczyna sie od tego, kim jestescie i co robicie;

+ personalizacja opiera sie na profilu osoby, a nie na tym, czym zajmuje si¢ jej firma;
+ z jednej obserwacji zrobita sie diagnoza ,,wiem, jaki macie problem";

+ prosba o spotkanie pada bez powiedzenia, co z tego spotkania wyjdzie;

+ kolejny kontakt powtarza te samg prosbe innymi stowami.

WYPELNIJ 7 POL

01 DLACZEGO PISZESZ AKURAT DO NIEJ
Co sprawia, ze ten temat trafia do tej osoby i do tej firmy?

02 CO WIESZ | CZEGO TO NIE DOWODZI
Co konkretnie wiesz, z jakiego zrodta i z kiedy — a czego z tego nie wolno wyciggac?

03 CO Z TEGO MA ODBIORCA
Co ta osoba zyska z samej wymiany zdan, nawet jesli nic nie kupi?

04 DLACZEGO AKURAT WY
Skad wiadomo, ze umiecie to dostarczy¢ — i gdzie konczy sie wasze doswiadczenie?

05 O CO PROSISZ
Jaki jest najmniejszy ruch, o ktéry mozesz poprosié, i ile on kosztuje odbiorce?

06 JAK LATWO SIE WYCOFAC
Jak odbiorca moze Cie poprawic, odtozy¢ temat albo powiedzie¢ nie?



07 DECYZJA
Wysytasz, poprawiasz, zmieniasz format czy nie wysytasz wcale?

CO Z TEGO WYCHODZI

Wiadomos¢ opisuje was, a nie to, co odbiorca z niej ma
Wro¢ do pytania 3 i dopisz jedng rzecz, ktorg on zyskuje przed jakgkolwiek rozmowg — poréwnanie,
kryterium, wyliczenie.
Obserwacja zamienita sie w zdanie ,wiem, ze macie problem"
Zamien diagnoze w hipoteze i pokaz, jak tatwo jg poprawic. Pytanie 2 ma trzymac granice tego, co
naprawde wiesz.
Nie umiesz podac zrodta i daty tego, co piszesz
Nie wysytaj. Wré¢ do wyboru konta — komunikat nie naprawi obserwacji, ktérej nie ma.
Prosisz o spotkanie, a wystarczytby materiat albo jedno pytanie
Zmien format. Spotkanie zostaw na moment, w ktérym bedzie co rozstrzygnac.
Osoba prosita o zaprzestanie kontaktu albo temat wstrzymat dziat prawny
Nie wysvytaj i dopilnuj, zeby wiedziaty o tym pozostate osoby i systemy.
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