KARTA ROBOCZA

Mapa Wspotpracy z Zakupami

W formalnym postepowaniu jeden telefon do niewtasciwej osoby potrafi was wykluczy¢. Siedem pytan
sprawdza jeden ruch: w jakiej jestescie fazie, ktorym kanatem wolno sie odezwac i czy to, co chcecie
wystaé, wolno wystac.

PRACA ZESPOLU - DZIESIEC MINUT NA JEDEN RUCH

KIEDY SIEGNAC

+ klient prowadzi formalne postepowanie i nie wiecie, co wolno;

+ ktos chce zadzwoni¢ do sponsora z pominieciem dziatu zakupow;
+ macie pytanie do specyfikaciji, a termin pytan sie konczy;

+ ktos proponuje spotkanie, kolacje albo materiat poza procedurg;
+ zmienit sie zakres i nie wiadomo, czy to wymaga zgtoszenia.

WYPELNIJ 7 POL

01 JAKIE TO POSTEPOWANIE
Jakiego rodzaju — i wedtug czyich regut?

02 W JAKIEJ JESTESCIE FAZIE
Co wolno robi¢ teraz, a co juz sie zamkneto?

03 KTO JEST WEASCIWYM ADRESATEM
Kto po ich stronie prowadzi sprawe?

04 KTORYM KANALEM WOLNO
Czy ten kontakt idzie tam, gdzie powinien?

05 CO DOKLADNIE CHCECIE WYSEAC
Zapisz tresc pytania, odpowiedzi albo zmiany.

06 CZY TO OBRONI SIE NA ZEWNATRZ
Czy nie korzystacie z czegos, czego pozostali nie majg?



07 DECYZJA
Wysytacie, przepisujecie, prosicie o przeglad czy nie robicie tego ruchu?

CO Z TEGO WYCHODZI

Ruch omija osobe prowadzgcg postepowanie
Nie robcie go. Wréc¢ do pytania 3 — obejscie widac, a pamieta sig je dtuzej niz jedno postepowanie.
Nie wiecie, w jakiej jestescie fazie
Ustalcie to przed jakimkolwiek kontaktem. Pytanie 2 rozstrzyga, czy ten sam ruch jest dozwolony, czy
dyskwalifikujgcy.
To jest postepowanie publiczne
Do przegladu przed kazdym ruchem. Reguty sg tam ostrzejsze niz intuicja handlowa.

Ktos proponuje spotkanie, prezent albo materiat poza procedurg

Nie. To nie jest przewaga, tylko ryzyko wykluczenia — i dotyczy takze osoby, ktéra przyjeta.
Woystaliscie cos, czego nie powinniscie

Wycofajcie to formalnie i tg samg drogg, ktorg poszto.
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