KARTA ROBOCZA

Karta Spojnosci Systemu Sprzedazy

Mozna deklarowac sprzedaz konsultacyjng i jednoczesnie premiowac tempo wysytania ofert. Siedem pytan
zestawia deklaracje z tym, co naprawde mierzycie, za co ptacicie i 0 co pytacie na przeglagdach — bo zespot
czyta te sygnaty, a nie deklaracje.

PRACA ZESPOLU - PIETNASCIE MINUT NA JEDEN ZESPOL

KIEDY SIEGNAC

+ deklarujecie jeden sposoéb sprzedazy, a premiujecie inny;

+ etap zmienia sie po wystaniu oferty, a nie po decyzji klienta;

+ przeglad szans kreci sie wokoét daty zamkniecia;

+ rejestr przechowuje historie aktywnosci zamiast stanu decyzji;

+ Al albo automatyzacja zwigekszajg liczbe kontaktow, nie ich sens.

WYPELNIJ 7 POL

01 JAK DEKLARUJECIE, ZE SPRZEDAJECIE
Co mowicie na wewnetrznych spotkaniach i w materiatach?

02 CO MIERZYCIE
Ktodre liczby sg raportowane w gore?

03 ZA CO PREMIUJECIE
Za jakie zachowanie ktos dostaje wiecej pieniedzy?

04 O CZYM SA PRZEGLADY
O co pyta manager na przegladzie szans?

05 CO ZAPISUJE REJESTR
Co trafia do systemu — aktywnosc¢ czy stan decyzji klienta?

06 GDZIE TO SIE ROZJEZDZA
Ktéry z tych sygnatow mowi cos innego niz deklaracja?



07 DECYZJA
Zmieniacie miare, premie, sposob przegladu czy samg deklaracje?

CO Z TEGO WYCHODZI

Deklaracja moéwi jedno, a premia drugie
Wygra premia. Wro¢ do pytania 3 — to jest najsilniejszy sygnat w catym systemie i zadne szkolenie go
nie przegtosuje.

Etap zmienia sie po waszym dziataniu, a nie po decyzji klienta
Poprawcie kryteria etapéw, zanim ruszycie cokolwiek innego. Z tego wynika prognoza, przeglad i
poczucie postepu.

Przeglad szans jest o dacie zamkniecia
Zmiencie pytanie prowadzgce. Data nie mowi, co trzeba zrobi¢ — méwi tylko, kiedy chcielibyscie, zeby
byto po wszystkim.

System jest prosty i to komus przeszkadza
Sprawdzcie najpierw, czy nie jest dopasowany. Prosty, transakcyjny sposob pracy przy prostym zakupie
nie jest zacofaniem.

Rozjazd jest w kilku miejscach naraz
Zacznijcie od jednego — najlepiej od premii albo kryteriow etapdw. Zmiana wszystkiego naraz konczy sie
powrotem do punktu wyjscia.
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